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Einleitung 
Die Colson Rollen GmbH, ehemals Rhombus Rollen Holding-GmbH, mit Sitz in Hückeswagen besteht ur-

sprünglich seit 1899 und zählt weltweit zu den Qualitätsführern im Bereich der Produktion von Rädern und 

Rollen. Seit April 2009 ist das Traditionsunternehmen Teil der Colson Group, dem weltweit führenden Her-

steller in diesem Produktbereich. Die Colson Group besteht aus 23 unabhängigen Unternehmen der Rol-

lenbranche mit Standorten in 13 verschiedenen Ländern. Auf Basis dieser starken Partnerschaft kann nun 

neben der besonderen Qualität und dem ausgezeichneten Service eine außergewöhnliche Produktvielfalt 

geboten werden. Darüber hinaus steht gemäß unserem Slogan „ROLLING AT THE SPEED OF LIFE“ ein 

sehr dichtes Vertriebsnetz zur Verfügung, um die erforderliche Kundennähe weltweit zu gewährleisten. 

Werden Sie Teil eines expandierenden Unternehmens und dieser erfolgreichen Unternehmensgruppe und 

bewerben Sie sich! 

Wir suchen ab sofort einen: 

Account Manager/Inside Sales (m/w/d)

Ihre Aufgaben: 
• �Qualifizierte Betreuung und Beratung von Stammkunden und Interessenten im zugteilten Verkaufsge-

biet inklusive Auftrags- und Reklamationsbearbeitung sowie Angebotserstellung

• �Auftrags-und Neukundenakquise

• �Eigenverantwortliche Markt- und Wettbewerbsanalyse „Schwerpunkt Medical“ mit entsprechender Be-

richterstattung und Dokumentation

• �Umsatzplanung sowie Zielverfolgung im Verantwortungsbereich

• �Bei Bedarf Reisetätigkeit (vorwiegend in Deutschland) sowie die Unterstützung von Marketingprojekten, 

wie z.B. bei Messebesuchen und –teilnahmen

• �Eventuelle Option auf eine Hybridfunktion im Innen- u. Außendienst

Wir bieten: 
• �Vollzeitstelle (40h/Woche) mit abwechslungsreichen Tätigkeiten in einem engagierten Team und einem 

wachsenden Unternehmen

• �Unbefristete Festeinstellung

• �Leistungsgerechte Entlohnung

• �Flexibles Arbeitszeitmodell (Gleitzeit und Möglichkeit auf Homeoffice)

• �30 Tage Urlaub

• �Flache Hierarchien mit kurzen und schnellen Entscheidungswegen

• �Gute Verkehrsanbindung

• �Firmeneigene Parkplätze

• �Kaffee-Flatrate

Ihr Profil: 
• �Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung sowie Berufserfahrung im Vertrieb

• �Ausgeprägte kommunikative Fähigkeiten und Verhandlungsstärke

• �Gute Englischkenntnisse

• �Hohes Maß an Eigeninitiative und teamorientierte Arbeitsweise

• �Gutes technisches Verständnis

• �Sicherer Umgang mit den gängigen MS-Office-Anwendungen

• �Vorhandene Produkt- bzw. Marktkenntnisse sind von Vorteil

Weitere Informationen 
Werden Sie Teil unseres dynamischen Teams und bringen Sie Bewegung in Ihr Leben! 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann würden wir Sie gerne kennenlernen.  

Bitte senden Sie uns Ihre aussagefähigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe des frühestmöglichen 

Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung an 

Colson Rollen GmbH 

Frau Sandra Longobardi 

Industriestr. 8, 42499 Hückeswagen 

s. longobardi@colson-rollen.com

Tel.: 02192 9368 281 

Besuchen Sie uns auch im Internet unter: www.colson-rollen.com 


